Итоги финансово-хозяйственной деятельности 

Петербургской топливной компании

за 2000 год

Итоги инвестиционной, коммерческой и производственной деятельности

В 2000 году Петербургской топливной компании, благодаря повышению качества обслуживания клиентов, предложению благоприятных условий закупки нефтепродуктов введению новых фирменных продуктов Евро,  строительству и реконструкции АЗС, нефтебаз и других объектов топливной инфраструктуры, активной рекламной политике повысить динамику роста основных показателей финансово-хозяйственной деятельности, по сравнению с предыдущими годами. Объем реализации бензинов и дизельного топлива вырос, по сравнению с 1999 годом, более чем на 10% и составил около 400 тысяч тонн. Было реализовано более 36 тысяч тонн мазута и свыше 10 тысяч тонн масел, смазок и специальных жидкостей.

За прошедший год 12 автозаправочных станций Петербургской топливной компании прошли процесс полной реконструкции, что означает замену коммуникаций, подземных резервуаров, технологического оборудования, строительство новых зданий. Все автозаправочные комплексы имеют единый фирменный стиль. В результате реализации программы реконструкции автозаправочных станций в 1998 – 2000 годах 28 АЗС, построенных в 50 – 70-х годах, превратились в современные автозаправочные комплексы с широким спектром дополнительных услуг. Продолжается реализация программы выхода на топливный рынок Ленинградской области. В 2000 году в области было реконструировано 2 автозаправочные станции. Благодаря приобретению новых АЗС сеть АЗС Петербургской топливной компании в области увеличилась до 12 единиц. Начато строительство автозаправочных комплексов в Ивангороде, Любане.

Основные капиталовложения в развитие производственной базы осуществлялись на нефтебазе «Красный нефтяник», эксплуатируемой Петербургской топливной компании с 1998 года. Это связано со значительным износом основных средств нефтебазы, построенной еще в конце прошлого века. Основный этап модернизации нефтебазы завершен. Введена в эксплуатацию вторая очередь автоматизированной системы налива масел. Теперь налив масла в автотранспорт и другую тару клиентам нефтебазы происходит автоматически, что значительно повышает скорость и точность отгрузки. В настоящее время на нефтебазе может осуществляться автоматический отпуск до 10 сортов различных масел. Были проведены работы и по повышению экологической безопасности нефтебазы. Смеси нефтеоходов, образующиеся при технологических процессах, теперь сжигаются на собственной установке термической утилизации. Это позволило не только сократить количество вредных выбросов, но и снизить затраты на отопление зданий (вместо дорогого мазута в котельной используются отходы производства). Для облегчения слива мазута, поступающего по железной дороге зимой и застывающего в цистернах, был проведен монтаж абсолютно новой системы приема мазута из железнодорожных цистерн. Новая система позволяет не только исключить обводнение мазута, но и значительно ускорить разгрузку составов, что сокращает не только время на перевалку, но и расходы клиентов. Для сокращения затрат на реконструкцию АЗС Петербургской топливной компании в 2000 году были начаты работы по строительству завода по производству тротуарной плитки и бордюрного камня на площадях нефтебазы «Красный нефтяник». 

Благодаря этим мероприятиям общий оборот по хранению нефтебазы «Красный нефтяник» за год вырос до 75 тысяч тонн по светлым нефтепродуктам (бензины и дизельное топливо) и до 100 тысяч тонн по маслам, мазуту, битуму и другим темным нефтепродуктам. Заполняемость нефтебазы возросла до 40% (при прежнем уровне в 25 – 30%).

Кроме того, на нефтебазе полностью отремонтировано административное здание, созданы благоприятные условия для работы персонала, приема клиентов и партнеров.

Нефтебаза «Ручьи» – теперь одно из самых современных хранилищ нефтепродуктов в России, благодаря проведенной в 1998-99 годах Петербургской топливной компании модернизации. Сейчас ее инфраструктура не требует значительных капиталовложений, как «Красный нефтяник», в связи с чем осуществляются инвестиции лишь в поддержание хорошего технического и технологического состояния, а также улучшение качества обслуживания клиентов. Общий оборот нефтебазы по хранению за год составил порядка 800 тысяч тонн светлых нефтепродуктов (в основном бензинов и дизельного топлива), заполняемость нефтебазы к концу года превысила отметку в 50% (при прежнем уровне в 30%). В течение года на нефтебазе «Ручьи» были проведены подготовительные мероприятия для установки новой системы контроля и учета движения нефтепродуктов, разработанной специалистами Петербургской топливной компании.

В 2000 году компания продолжала работы в рамках программы по выводу на рынок топлив семейства ЕВРО, отличающихся улучшенными эксплуатационными и экологическими характеристиками. В августе прошлого года на рынке появился бензин А-95 ЕВРО и, таким образом, к настоящему времени семейство топлив ЕВРО состоит из бензинов А-92 ЕВРО, А-95 ЕВРО и дизтоплива ЕВРО. Новые топлива получили признание у автолюбителей Петербурга и области, за счет чего доля топлив ЕВРО в общем объеме реализации бензинов и дизельного топлива выросла в 2000 году более чем в 1,5 раза. Объем реализации другого фирменного продукта компании – масел Петербургской топливной компании в 2000 году превысил 110 тонн.

Продолжается развитие системы электронных расчетов за топливо с помощью смарт–карт Петербургского городского банка. Этим удобным средством платежа пользуются не только корпоративные, но и индивидуальные клиенты. Это не только удобно, но и выгодно – цена топлива по смарт-карте фиксируется на момент ее приобретения. Корпоративные клиенты с помощью программного оборудования могут в любой момент времени получить полную информацию о времени, месте, объеме заправки любой единицы подвижного состава или целого предприятия в любом временном разрезе. Это очень удобно для ведения контроля и учета.

В 2000 году, в рамках реализации программы по повышению прозрачности деятельности компании и для налаживания обратной связи с потребителями, начала работать единая информационно–справочная служба ПТК 080, с помощью которой клиенты могут не только получить информацию о деятельности Петербургской топливной компании, высказать пожелания, предложения или замечания по качеству их обслуживания, но и заказать такси, воспользоваться другими услугами.

Социальное направление

В прошлом году Петербургская топливная компания являлась крупнейшим поставщиком топлива для бюджетных структур города, обеспечивая около 70 % потребности городских предприятий. Своим корпоративным клиентам Петербургская топливная компания предоставляла разветвленную сеть автозаправочных станций, гарантированное обеспечение нефтепродуктами, привлекательные условия ценообразования и форм оплаты за поставленное топливо, новые фирменные марки топлив по цене обычных, возможность осуществлять контроль и учет с помощью смарт-карт. На АЗС Петербургской топливной компании заправлялись не только автобусы 9 парков ГП «Пассажиравтотранс», но и автомобили «Скорой помощи», Спецтранса, ГУВД, Налоговой инспекции и налоговой полиции, районных жилищных агентств и других городских служб и ведомстив. Никаких нареканий за несколько лет работы от потребителей получено не было, компания всегда полностью и стабильно выполняла свои обязательства по обеспечению топливом городских служб. Даже в период кризисных явлений на топливном рынке поставки городским структурам не были прекращены ни на один день, несмотря на значительную задолженность некоторых из них. Например, размер задолженности по государственному предприятию «Пассажиравтотранс» к концу года составил около 70 миллионов рублей.

В конце 2000 года компания участвовала в тендере на поставку топлива ГП «Пассажиравтотранс». Однако тендерная документация и проекты договоров поставки содержали неприемлемые ни для одной коммерческой структуры условия. Например, методика ценообразования позволяет при избытке нефтепродуктов поставлять в город топливо по цене выше среднеродничных городских цен, а в период дефицита топлива оператор несет серьезные финансовые убытки, что грозит срывом поставок и остановкой всего городского пассажирского транспорта. Кроме того, за минимальное отклонение от условий договора (например, при заправке автобуса более 8 минут), поставщик несет серьезные штрафные санкции, вплоть до поставки топлива в день задержки бесплатно по всему автобусному парку. Со стороны города, фактически, штрафные санкции не предусмотрены. Например, город может не платить поставщику на протяжении всего года и не понесет никаких штрафных санкций, в то время как поставщик обязан поставлять топливо до конца года. Петербургская топливная компания предложила альтернативные условия, которые одобрили все организаторы и участники конкурса, однако условия не были учтены. Одна из крупнейших топливных структур сочла эти условия приемлемыми и побудила в тендере. Мы очень рады, если город получил стабильного поставщика нефтепродуктов для нужд городских предприятий на условиях, изложенных в тендерной документации. В настоящее время Петербургская топливная компания продолжает обеспечивать нефтепродуктами более 50 % бюджетных предприятий города, а снижение объема поставок топлива для ГП «Пассажиравтотранс» позволит высвободить значительные финансовые ресурсы для выполнения программ развития компании и создания более благоприятных условий другим корпоративным клиентам Петербургской топливной компании.

Основным поставщиком Петербургской топливной компании в 2000 году среди крупнейших российских нефтяных компаний остается Сургутнефтегаз. Взаимоотношения Петербургской топливной компании и Сургутнефтегаза основаны на коммерческих интересах сторон и не сопровождаются предоставлением ПТК каких-либо льгот. Но это как раз тот случай, когда реализация рыночных целей приносит и социальные выгоды. Стабильные отношения с Сургутнефтегазом позволили Петербургской топливной компании в полном объеме выполнить все социальные обязательства по обеспечению топливом бюджетных потребителей, а прогнозируемая и прозрачная ценовая политика компаний позволила сделать это с наименьшими затратами для городского бюджета. Поставщиками топлива для Петербургской топливной компании также являются «ЮКОС», «Славнефть», «Башнефть», «Лукойл» и другие.

В 2000 году Петербургская топливная компания добросовестно выполняла свои обязательства перед бюджетом, перечислив, в частности, более 40 миллионов рублей (около 1,5 миллиона долларов) в бюджет Санкт-Петербурга по налогу с продаж. 

СТРУКТУРНОЕ НАПРАВЛЕНИЕ

Реализация холдинговой программы

В течение 2000 года продолжалась реализация программы по созданию одного из крупнейших топливных холдингов в Северо-западном регионе России. Была улучшена горизонтальная координация деятельности различных подразделений, а также оптимизирована работа единых структурных подразделений, выполняющих работы по всем компаниям входящим в холдинг.

Список показателей, использованных в справке «Итоги 2000 года ПТК»

Раздел справки
Наименование показателя
Значение показателя

Реализация нефтепродуктов на внутреннем рынке
Объем реализации светлых н/п
400 тысяч тонн


Объем реализации мазута
36 тысяч тонн


Объем реализации прочих темных н/п
10 тысяч тонн

Развитие розничных сетей
Кол-во реконструированных АЗС в 2000 году
12


Кол-во реконструированных АЗС с 1998 года
28


Кол-во реконструированных АЗС в ЛО (2000г)
2


Кол-во АЗС в ЛО
12

Развитие производственной базы
Оборот по хранению (Кр.Нефтяник, светлые)
75 тысяч тонн


Оборот по хранению (Кр.Нефтяник, темные)
100 тысяч тонн


Заполняемость нефтебазы (Кр.Нефтяник)
40%


Оборот по хранению (Ручьи)
800 тысяч тонн


Заполняемость (Ручьи)
50%

Создание и продвижение новых продуктов
Рост доли топлив ЕВРО в 2000 году
1,5 раза

